
 

 

 سلام و درود ، بازاریاب گرامی

 

به موارد زیر دقت فرموده و اطلاعات این فایل را با دقت مطالعه    با توجه به اینکه برای بازاریابی همکاران آسومان گروپ انتخاب شده اید

 دقت نمایید.  همچنین درک آن نمایید و در انتقال درست و روان 

به این اطلاعات و متون شانس    تسلط    اتاثیر به سزایی دارد ، پس بو نتیجه گیری  تمرین متون و فهم آن در انتقال مفهوم به مشتریان  

 . ان بالقوه خود را به بالفعل افزایش خواهید دادتبدیل لیست مشتری

 

 را مورد بررسی قرار میدهیم ؛  آسومان گروپ برای آگاهی بیشتر شما روند بازاریابی

با توجه به نوع خدماتی که بازاریابی میکنید بازار هدف را باید   قدم اول در این مورد تحلیل بازار هدف است ،:    تحلیل بازار هدف  -

 .در این راستا لیستی از مشتریان بالقوه باید تهیه شود ،  دشناسایی کنی

با توجه به یکی از پارامترهایی که با بخش بازاریابی به تفاهم رسیده  قدم دوم تعیین هدف است ، برای این منظور باید  :    تعیین هدف  -

 . مرتب سازی کنید و بر اساس ترتیب ارتباط با افراد و شرکتها را با ترتیب اولویت آغاز نمایید اید

قصد ما از این نوع بازار یابی معرفی آسومان گروپ به عنوان ارائه کننده انواع خدمات ملکی ، مهاجرتی و تحصیل    :  بازاریابی   استراتژی  -

 .ای همکار به واسطه این نوع بازار یابی استو گسترش این خدمات با شرکته در خارج از کشور

قدم بعدی اجرای استراتژی ، این قدم اصلی ترین قدم و موضوع متنی است که در حال مطالعه آن هستید که در :    اجرای استراتژی  -

 .ادامه به تفضیل آن خواهیم پرداخت

اجرا و نتایج حاصل از آن است ، در این مرحله شما و دیگر  : قدم نهایی در بخش اجرای اهداف بازار یابی ارزیابی    ارزیابی استراتژی  -

 .شوددهید و ارزیابی نتایج انجام میبازاریابان نتایج حاصل از بازار یابی خود را به مسئول این بخش انتقال می

: در این مرحله با نظر مدیران شرکت بخشهای مختلف استراتژی با توجه به بررسی نتایج آن مورد بررسی قرار میگیرد.   بهبود استراژی  -

 . کنندادامه پیدا می یا در صورت لزوم بخشهای مختلف مورد بهبود ، تغییر ، حذف

 



 

 

 ؛  وظایف بازاریاب

 )با توجه به یکی از خدمات آسومان گروپ( هدف و همکاران تهیه لیست مشتریان -

 شده  هماهنگ تماس با مشتریان در لیست به ترتیب -

 مجموعه مورد نظر ارتباط با مدیر مجموعه یا مسئول ارتباط با همکاران  -

 معرفی آسومان گروپ و خدمات  -

 مورد نظر مت خاص و مرتبط با زمینه فعالیت مجموعهتشریح خد -

 آسومان گروپ  به خدمات فایلهای مربوطارسال اطلاعات کتبی و  -

 یابی  اردریافت تایید مسئول مربوطه برای ادامه باز -

 هماهنگ کردن جلسه معارفه مسئول مربوطه با مدیر آسومان گروپ -

 پیگیری شروع همکاری آسومان گروپ با مجموعه همکار  -

 پیگیری ارتباط مجموعه همکار با گروه مارکتینگ -

 

 وظیفه مشروط به پایان یافتن وظیفه قبلی است.  اند و شروع هرف به ترتیب تدوین شدهلازم به ذکر است این وظای

 ؛  شروع ارتباط با شرکتهای همکار لازم است مراحل زیر طی شود ، درپس از مشخص شدن شرکتهای هدف  

 معرفی آسومان گروپ   -

 مشخص کردن خط مش آسومان گروپ -

 معرفی خدمات آسومان گروپ   -

 معرفی وب سایت آسومان گروپ  -

 

پس از طی این مراحل و جلب نظر مدیر مجموعه همکار برای شروع همکاری قرار مذاکره با گروه بازاریابی و مدیریت آسومان گروپ  

 شود.  گذاشته می

 شود. در صورت دستیابی توافق با مجموعه همکار قرار داد همکاری تنظیم می

 و مراحل شروع همکاری مشترک خواهیم پرداخت.  در ادامه به متن ارتباط اولیه 

 



 

 

 معرفی آسومان گروپ 

 

 ۲۰۱۷املاک در ایران ، از سال    زمینه گذاری دربا چندین سال تجربه ساخت و سرمایه  آقای مهندس علی افشار  آسومان گروپمدیریت  

با ثبت آسومان گروپ برای ارائه خدمات ملکی و مشاوره    ۲۰۱۸در سال    ،   اندهای مشابه در ترکیه کردهبه بعد در ترکیه شروع به فعالیت

 اند. گذاری مبادرت به اشتراک گذاری تجربیات خود با متقاضیان این امر کردهسرمایه

پرونده در زمینه خرید ملک   ۵۰۰به کمک مشاوران و همکاری وکیل رسمی ، زیر نظر ریز بین مدیریت آسومان گروپ تا کنون بیش از  

 پرونده شهروندی و دریافت پاسپورت ترکیه با موفقیت به پایان رسیده است.   ۱۰۰سرمایه گذاری و بیش از  -با اهداف اقامتی 

گذاری با سرمایه شخصی شروع کرده و درادامه با اشتراک این تجربه به متقاضیان خدمت آسومان گروپ فعالیت خود را در زمینه سرمایه 

 رسانی کرده است.

 

 خط مش آسومان گروپ 

به واسطه این اولویت همراهی   ،اولویت ارائه خدمات آسومان گروپ بوده و خواهد بود  توجه به صلاح مشتریان در کنار رضایت آنها همیشه  

 و تمام تلاش مدیران و مشاوران آسومان  باعث جلب رضایت آنها و آسومان گروپ بوده استآسومان گروپ با متقاضیان انواع خدمات  

 چهارچوب قوانین بوده و هست.  رگروپ در راستای ارائه خدمات صادقانه و متناسب با خواسته های متقاضیان به موازات سلاح آنها و د

 

 خدمات آسومان گروپ  

 در ترکیه  سرمایه گذاری و ملکی خدمات  -

ه های شهر استانبول این ژآسومان گروپ با تکیه برارتباط با بهترین پرودر  توجه هموطنان به خرید ملک و سرمایه گذاری در ترکیه ،  

 بیش از پنج سال تجربه کرده و همچنان به ادامه آن مشغول هستیم.خدمات را 

رس جنوبی ، اسپانیا ، پرتغال و یونان دیگر کشورهای خدمات ملکی آسومان گروپ محدود به ترکیه نیست . دوبی ، قبرس شمالی ، قب

ارائه این خدمات توسط آسومان گروپ هستند ، تمام این خدمات توسط وکیل آسومان گروپ در کشورهای مورد نظر بررسی ، هدایت و  

 شود. انجام می

 

 



 

 و تحصیلی مهاجرتیخدمات  -

نماینده ثبت نام معتبرترین دانشگاههای ترکیه ، مجری خدمات پذیرش دانشجو و اخذ اقامت تحصیلی در  گروه تحصیلی آسومان گروپ

 کشور ترکیه است. 

  این دپارتمان در همکاری با وکیل مهاجرت مقیم در کانادا آماده ارائه خدمات مشابه در زمینه اعزام دانشجو به کانادا است همچنین علاوه 

 باشد. فعالیتهای این دپارتمان میدیگر خدمات مهاجرت به کانادا با روشهای کاری و سرمایه گذاری از جمله بر اعزام دانشجو ارائه 

 

 خدمات حقوقی و ثبتی   -

لات هموطنان  ابه وکیل آگاه در زمینه های مهاجرت ، اقامت ، کسب و کار ، تحصیل و سوم ترکیه و کانادا  یبا توجه به نیاز هموطنان مق

 باشد. میوکیل مقیم در کانادا و ترکیه آماده پاسخگویی به این نیاز مشتریان  ه واسطه، آسومان گروپ ب حقوقی و ثبتی مختلفدر موارد 

 

 

ارائه هریک از این خدمات مستلزم ارتباط با افراد حرفه ای و تحصیل کرده در زمینه مورد نظر و پیگیری کارشناسان مستقر در محل 

 پ این زمینه را فراهم کرده تا همه خدمات خود را به بهترین نحو و در خور اعتماد متقاضیان ارائه دهد. شرکت است که آسومان گرو

 

 

 

 معرفی وب سایت آسومان گروپ  

 

می پیشنهاد  گروپ  آسومان  مجموعه  با  بهتر  آشنایی  آدرس  برای  به  شرکت  این  سایت  وب  به  و      www.asumangroup.com شود 

www.kharidekhane.com     راجعه کرده و با خدمات مختلف ما آشنا شوید.م 

سایت آسومان گروپ با تجربه چندین ساله از لحاظ پوزیشن در موقعیت خوبی قرار دارد و در جستجوی اکثر کلمات کلیدی مربوط   وب

که هم برای مشتریان و هم برای شرکتهای همکار دلیلی برای جلب اعتماد   گوگل قرار دارد  جستجوی  به خدمات خود در سطوح بالای

 باشد. می

 

 

 

http://www.asumangroup.com/
http://www.kharidekhane.com/


 

 

 متن ارتباط اولیه 

 

خدمات ملکی در ترکیه و همچنین دسترسی مستقیم شما به مشتریان بالقوه بازار  به استقبال هموطنان عزیز برای دریافت انواع     با توجه

 آوریم تا همکاری متقابلی را باهم آغاز کنیم. هدف از شما دعوت به عمل می

المللی  در این زمینه استفاده کرده و فعالیتهای خود را در همکاری با آسومان گروپ بین   کنیم تا از پتانسیل خوددر این راستا پیشنهاد می

 بالقوه توسط شما و تبدیل آن به بالفعل توسط ما به درآمد دلاری قابل توجهی دست یابید.  با معرفی مشتری بین المللی ،  کنید

با توجه به استقبال برخی هموطنان به فعالیتهای ملکی و سرمایه گذاری در کشورهای اروپایی همچون اسپانیا ، پرتغال ، یونان ، قبرس 

را راه اندازی کرده و  موازی با دفاتر ملکی در کشورهای ذکر شده  کاری  جنوبی و شمالی دپارتمان خدمات ملکی آسومان گروپ در هم

خدمات ملکی و مهاجرتی آسومان گروپ در قالب گلدن ویزای کشورهای ذکر شده اضافه گردیده است و همچنان در حال  دپارتمان  

 فراهم کردن زمینه برای ارائه خدمات ملکی به هموطنان در کشورهای دیگر نیز هستیم. 

نیروهای شرکتتان ،    از  ورت موافقت شما برای راه اندازی دپارتمان بین المللی و همکاری آسومان گروپ با اختصاص دادن یکیدر ص

 و در راه رسیدن به اولین تجربه مشترک ادامه دهیم.  خود را ارتباط هدفمند 

تمام عواید بعدی با ایشان و  فق به آن مشتری بلکه  با ثبت اطلاعات مشتری در سامانه مشتریان نه تنها عواید حاصل از خدمات مورد توا

 .گذاریمرا با شرکت معرفی کننده وی به اشتراک می کند ،یا افرادی که ایشان به آسومان گروپ معرفی می

 شوند. کنند درسامانه مشتریان در زیر مجموعه شرکت همکار ثبت میچرا که مشتری بالقوه و تمام کسانی که ایشان معرفی می

 این مورد ادامه قرارداد شرکت همکاربا آسومان گروپ شرط نیست و حتی پس از پایان قرارداد شرکت همکار نیز ادامه خواهد داشت.  در

 رسد تا منافع شرکت همکار مشخص باشد. برای شروع همکاری قراردادی به امضای آسومان گروپ و شرکت همکار می

 

 مراحل شروع وادامه همکاری

 

 موافقت مدیریت مجموعه همکار برای شروع همکاری با آسومان گروپ -

 ارتباط مدیران آسومان گروپ با مدیر مجموعه همکار -

 جهت شفافیت موارد همکاری  مابین به عنوان اولین قدم شروع همکاریثبت قرارداد همکاری فی -

 باز کردن پروفایل شرکت همکار در سامانه همکاران و مشتریان آسومان گروپ جهت پیگیری و ثبت مشتریان  -



 

 

 معرفی یکی نیروهای شرکت همکار برای ارتباط دائمی با آسومان گروپ -

 توجیه نماینده توسط همکاران مارکتینگ  -

 تبادل اطلاعات و سنجیدن اطلاعات نماینده  -

 آسوان گروپ وسط گروه خدمات ملکیشرکت همکار تآموزش نماینده  -

 دریافت فایلهای مربوط به فعالیت مورد نظر -

 معرفی خدمات جدید بین المللی شرکت همکارایجاد فضای   -

 خدمات جدید برای آگاهی مشتریان از  تهیه و تولید محتوای مربوط به فعالیت جدید  -

 شرکت همکار توزیع و تبلیغ محتوای تولید شده توسط -

 بالقوه ارتباط با مشتری  -

 

همزمان با معرفی اولین مشتری بالقوه مراتب عملی تبدیل ایشان به مشتری   ،پس از طی این مراحل و آمادگی نماینده شرکت همکار

 که این منظور نیز مراحلی دارد.  شود، ارتباط اولیه توسط نماینده شرکت همکاربرقرار می شودبالفعل شروع می

 

 ارتباط اولیه با مشتری بالقوه -

 نیاز سنجی مشتری توسط نماینده شرکت همکار  -

 دادن اطلاعات اولیه به مشتری  -

 ایجاد ارتباط بین مشتری و آسومان گروپ -

 ثبت مشتری در سامانه مشتریان آسومان گروپ -

 برای ارتباط با یکدیگر  کارشناس و مشتری بین حداقل سه نفر شامل نماینده ،   یایجاد گروه تعامل -

 خرید تا پایان پروسهدرتمام مراحل  آسومان گروپ کارشناسو همراهی  پیگیری  -

 

 

 

 

 



 

 

انجام این مرحله را بر عهده    که کارشناسان این امر در آسومان گروپ  شودبا پایان یافتن مراحل پروسه حقوقی و ثبتی خرید آغاز می

نیز در جریان  رسد و همچنین نماینده شرکت همکار و کارشناس فروش آسومان گروپ  دارند و این مرحله تماما زیر نظر آنها به پایان می

 امر قرار خواهند گرفت.

 

المللی در زمینه ای  که ارائه خدمات بین  ارتباط و ادامه همکاری با آسومان گروپ جهت  ارائه   شروع  ایران و به مشتریان محلی  در 

به متقاضیان ما در آسومان گروپ با تجربه چند ساله خود این نوع همکاری و ارائه این خدمات  ،  جریانی پر سود و مداوم است  کنید  می

کار به یک تعامل را فراهم کردیم تا با گسترش خدمات خود در ایران به واسطه شرکتهای محلی همبرای آغاز این نوع همکاری  بستری  

 برد برد با همکاران خود برسیم.

 

 :  دیکن تیرا رعا ریموارد ز یریگیپ  لیتسه نیو همچن تیفیبا ک ی ابیبازخورد و انجام بازار نیبهتر افتیدر یبرا

 

 افتدیاز قلم ن ی تا کس دیشو هیوارد مذاکرات اول ستیل بیحتما به ترت -

 دیریتماس نگ  یتکرار یهاتا با مجموعه دیهماهنگ باش یاب یبا بخش بازار -

 دیبه روز باش شهیو هم دینظر کامل کن موردبازار  نهیدانش خود را در زم -

 تر خواهند شد  ی طولان ج ینتا یباشند و به مرور و اقتضا  دیکوتاه و مف د یمکالمات با -

 نمانده باشد  یدر ذهن مسئول مجموعه مورد نظر باق ی شفاف و واضح منتقل شوند و ابهام د یخدمات با -

 شود  راق اغ  دی همکار نبا یمجموعه ها یخدمات برا ریدر مورد تفس -

 برد یم نیبه اغراق در مورد خدمات را از ب ازیهستند ن تیفیبا ک یخدمات به حد کاف  نکهیباور ا -

 دارد    یابیدر ادامه روند بازار ییاثر بالا دیکنی م ی ابیرا بازار یتیفیخدمات با ک نکهیدر خود به ا یباورشخص جادیا -

 د یموضوع دائم اشاره نکن نیبه ا  یل و دیمورد نظر تلاش کن یمجموعهها نیکسب اعتماد مسئول یبرا -

 دیکن یاز حد و کاذب جداً خوددار شیکسب اعتماد از دادن اطلاعات ب یبرا -

 مشخص و معقول داشته باشن یتمیر د یقال مفهوم باروند انت -

 کند یاثر م ی را ب یاب یهر دو بازار  یخلاصه با طولان یلیخ حیتوض -

 دکنترل شو  دی از حد با ش یب جانید مشخص باشد و با اعتماد به نفس هیبا یشما به شروع همکار جانیدر طول ارتباط ه -

 د ی این شیپ   یسو تفاهم یهمکار دیکار و عوا نهیمشخص باشد تا در مورد زم د ی به مجموعه مورد نظر با شنهادیپ  -



 

 د یسطح اطلاعات مسئول مجموعه مورد نظر را در مورد خدمات مورد بحث بسنج -

 دیمودبانه اصلاح کن یلیآن را خ ق، یبا حقا آنهادر صورت داشتن اختلاف اطلاعات  -

 دیزیکردن بپره ی، از شوخ است یاب یمودبانه لازمه ادامه روند بازار اریبس تیمیصم -

  دیدر دفتر مجموعه مورد نظر حاضر شو یدر صورت لزوم به مقرر کردن قرار حضور -

 داشته باشند اریرا در اخت لهایفا  یاطلاعات منتقل شده باشند و تمام ی تمام دیمطمئن شو -

 دیکن کسیمجدد شد زمان آن را با مسئول مربوطه ف یریگی اگر قرار به پ  دیداشته باش یزیاز مجموعه ها برنامه ر یریگیپ  یبرا -

 د یمورد نظر خوش قول باش  یخود با افراد در مجموعه ها ی بعد یدر مورد قرارها -

 د یاطلاعات غافل نشو  بتو از ث دیکن ن یتدو  یلیپروفا  یریگیهر مجموعه در شروع پ  یبرا -

 دیجلسه و نظر خود را ثبت کن تیفیآن را با ذکر مشخصات مجموعه مورد نظر ک جیروند و نتا ی ابیهر جلسه بازار انی در پا -

 د یده ازیخود امت  یابیبازار تیفیدر صورتجلسه به ک -

 د یکن حدر صورت لزوم زودتر آنها را اصلا ای  یتا در مکالمات بعد دینقاط ضعف جلسه را ذکر کن -

 دیبر آنها بکوش شتریب هیآن و تک تیتا در تقو  دیبه نقاط قوت خود دقت کن -

 د یرا ذکر کن ازیآن امت یبودن اعضا یو حرفه ا ی اعتبار مجموعه مورد نظر ، سطح آگاه لهایدر پروفا  -

 آنها  لیوفاو ثبت آن در پر یشهرت، محله، امکان ادامه همکار یمورد نظر از جهت پارامترها یمجموعه ها یبررس -

 بازاریابی غافل نشوید و در صورت وجود سوال و حتما با آنها در میان گذارید  هرگز از اطلاعات و تجربه بخش -

 هرگز بدون اطلاع موضوعی را تایید ، رد و تعریف نکنید  -

 دیشو کیخود نزد یتا به شروع درآمد دلار  دیغافل نشو دی از ادامه روند و شروع روند جد -

 

 با امید دستیابی به بهترین نتایج در همکاری شما با آسومان گروپ 

 

 

 

 دپارتمان بازاریابی آسومان گروپ.                                                   

  

 

 


